WIRTSCHAFT

Bergedorfer Unternehmer-Treff

Bergedorf (stri). Friiher gab es in
jedem Dorf einen Schuster, ei-
ne Wischerei und einen Dach-
decker - da war klar, wer wel-
chen Auftrag bekam. Heute ist
das anders: ,Man will schon
Vertrauen in die Qualitit der
Arbeit haben und hofft auf ei-
ne gute Empfehlung”, sagt Ni-
cole Fischer. Die Marketing-
Fachfrau sitzt derzeit der Ber-
gedorfer ,Salix“-Gruppe vor,
einem Unternehmer-Zusam-
menschluss, der sich im April
2009 griindete. Sie sind ein eli-
tires Griippchen, und so soll
es auch bleiben: Mehr als 40

Bergedorfer Unternehmer
sollen sich nicht bei BNI
(Business Network Internatio-
nal) zusammenfinden, um
sich gegenseitig Auftrige zu-
schachern zu kénnen - natiir-
lich ohne Provisionen.

»Wer gibt, gewinnt“, lautet
die Maxime: ,,Es geht uns ums
Geld, also um Umsatz und
Wirtschaftskraft, sagt Fischer
und fligt stolz hinzu: ,,Bislang
haben wir schon eine halbe
Million Euro an Umsatz er-
wirtschaftet.“ Das kam etwa
so: Der Tischler weif von ei-
nem Kunden, der ein Haus

sucht, und sagt dies der Mak-
lerin weiter.

Jeden Mittwoch um 7 Uhr
treffen sich die Networker
zum Frithstiick im TSG-Sport-
forum am Billwerder Bill-
deich. Bislang sind 32 Mitglie-
der dabei, acht diirfen also
noch dazukommen. Extra da-
fur dffnet sich die Gruppe: Am
Donnerstag, 4. Februar, kom-
men die Geschiftsleute um 19
Uhr mit Gisten zusammen.
Wer dabei sein will, zahlt 15
Euro Eintritt und muss sich
bewerben, per Mail an nicole.
fischer@marketingteufel.com.



